
中小企業経営者のための

「営業による売上アップ」に課題をお持ちの経営者、営業担当者必見です！

貴社名 業種

所在地

参加者名

TEL FAX

E-MAIL
連絡先

　

　〒

　①　　　　　　　　　　　　　　　②

◆ 資料等の都合がございますので、セミナーの受講をご希望の方は、「受講申込書」に所定事項をご記入のうえ、ＦＡＸにてお申込みください。

（お申込受付後の受付確認書等はお送りいたしません。）

◆ ご記入いただいた情報（所在地、氏名、ＴＥＬ、ＦＡＸ）は、本セミナーに関することのみに利用させていただきます。また、ご本人の同意を得ずに第三
者に提供することはございません。

◆ Ｅメールアドレスは、今後、甲府信用金庫および甲府商工会議所からビジネス情報を配信することに利用させていただきます。

◆ 駐車場に限りがあり、満車の場合は駐車できないことがあります。予めご了承いただくとともに、できるだけ公共交通機関をご利用いただくか、乗り
合わせにてご来場くださいますようお願いいたします。

講師 Ｙ-プロデュース代表 野竿 達彦氏

売上アップセミナー 受講申込書 ＦＡＸ 055-233-2131

～自社の強み引き出す！新規獲得率をアップする！～
多くの企業が、新規獲得力の弱い広告（ホームページ、チラシ）を作り、契約につながら
ないセールストークを繰り返しています。しかし、ほんのひと握りの経営者は、圧倒的な
自社の強みを確立すれば、ムダに汗をかかず価格競争に巻き込まれることなく、新規契約
を伸ばせることを知っています。本セミナーは実践的な手法を学ぶ内容となっています。

日 時 平成23年2月9日（水） 18：00～20：00

場 所 甲府商工会議所 5Fホール 受講料 無料

主 催 甲府商工会議所（甲府信用金庫、甲府信金経営者の会と共同実施）

お問合せ・お申込み

内　容
◆ 90％の企業は自社の強みを見せていない その理由とは？

◆ 強みを引き出すだけではなく、見せなければ意味がない！

◆ チラシやサイトで使える「強み・メリット・根拠」の書き方など

激戦区、大阪の中心部で求人広告営業10年、横浜・大阪で経営者・ベンチャー企業家に対
して面談3300回超、1000件を超えるビジネスプランの売上アップ支援を行う。2007年4月～
2009年12月横浜ベンチャーポート所長。横浜ビジネスグランプリ2009、2010チーフプロ
デューサー。2010年1月より、圧倒的な強みコンサルティングを開始。

http://www.kofucci.or.jp/cci/seminar/mousikomi.htm

甲府商工会議所中小企業相談所（中沢）TEL055-233-2243

平成23年2月1日（火）までにFAXまたは下記URLよりお申込下さい。


